Vertriebsmitarbeiter AuBendienst (m/w/d)

Stahl & Werkstoffe | Region Siiddeutschland

Sie sind gerne bei Kunden vor Ort, haben ein gutes Gespur fur Technik und setzen auf
langfristige Kundenbeziehungen statt auf schnelle Abschlusse?

Dann sind Sie bei uns genau richtig.

Die econsteel GmbH mit Sitz in Rottweil steht fur Stahlbeschaffung, Werkstoffberatung,
Werkstoffauswahl, Prozessoptimierung und individuelle Logistikkonzepte. Als direkter
Partner européaischer Stahlwerke und Hersteller unterstitzen wir unsere Kunden aus der
Zerspanungs- und Zulieferindustrie dabei, die wirtschaftlich und technisch beste
Loésung flr ihre Anwendung zu finden.

Zur Verstarkung unseres Vertriebsteams suchen wir zum nachstmaoglichen Zeitpunkt
einen Vertriebsmitarbeiter im AuBendienst (m/w/d) fur die Region Stiddeutschland — mit
Firmenwagen und einem Innendienst-Team, das Ihnen den Rucken freihalt.

lhre Aufgaben

e Betreuung und Ausbau unseres bestehenden Kundenstamms in Stiddeutschland

e RegelmaBige Besuche bei Kunden und Interessenten vor Ort

e Gewinnung neuer Kunden, vor allem aus der zerspanenden Industrie und der
Zulieferindustrie

e Werkstoffberatung zu Stahl, Edelstahl, Aluminium und Messing — mit
Unterstutzung unserer Technik im Haus

e Aufnahme von Anfragen und Nachverfolgung von Angeboten in enger
Abstimmung mit dem Vertriebsinnendienst

e Fuhren von Verkaufs- und Preisgesprachen

e Personliche Ansprechperson fur lhre Kunden, auch bei Reklamationen

e Beobachtung von Markt und Wettbewerb in Ihrem Vertriebsgebiet

e Dokumentation von Kundenbesuchen und Pflege der Kundendaten im ERP-
System

lhr Profil

e Abgeschlossene technische oder kaufmannische Ausbildung, z. B. als
Zerspanungs- oder Industriemechaniker, Industrie- oder GroBhandelskaufmann
(m/w/d), oder eine vergleichbare Qualifikation



e Erfahrungim AuBendienst oder im technischen Vertrieb, idealerweise im
Stahlhandel, in der Metallverarbeitung oder in der zerspanenden Industrie

e Alternativ: Sie kommen aus der Technik oder dem Vertriebsinnendienst und
modchten in den AuBendienst wechseln

e Technisches Verstandnis und Interesse an Werkstoffen — Kenntnisse in Stahl und
Zerspanung sind ein Plus

e Freundliches, sicheres Auftreten und Freude am direkten Kundenkontakt

o Selbststandige, strukturierte und zuverlassige Arbeitsweise

e Wohnortin Siddeutschland, Reisebereitschaft im Vertriebsgebiet und
FUhrerschein Klasse B

e Sehrgute Deutschkenntnisse, Englischkenntnisse von Vorteil

e Sicherer Umgang mit MS Office, Erfahrung mit ERP-Systemen von Vorteil

Was uns wichtig ist
Wir suchen niemanden, der nur auf den schnellen Abschluss aus ist.

Wir suchen jemanden, der zuhort, ehrlich berat, Zusagen einhalt und
Kundenbeziehungen Uber Jahre pflegt —auch dann, wenn es einmal nicht rund lauft.

Bei uns zahlen Verlasslichkeit, Bodenstandigkeit und Teamgeist mehr als groBe
Versprechen.

Wir bieten

e Attraktiver Firmenwagen —auch zur privaten Nutzung

e Moderne Arbeitsmittel (Laptop, Smartphone)

e Grundliche Einarbeitung in Werkstoffe, Ablaufe und unseren Kundenstamm
e Eigenverantwortliche Termin- und Tourenplanung

e Enge Zusammenarbeit mit Vertriebsleitung und Vertriebsinnendienst
e Kurze Entscheidungswege und flache Hierarchien

e Zusatzliche Urlaubstage tUber dem gesetzlichen Anspruch

e Betriebsferien zwischen Weihnachten und Neujahr

e Keine Wochenend- oder Feiertagsarbeit

e Betriebliche Altersvorsorge

e JobRad

e Weiterbildungs- und Entwicklungsmaglichkeiten

e Einfamilidres Team mit echter Hands-on-Mentalitat



Uber econsteel

econsteel ist mehr als Stahlhandel. Wir beraten, optimieren und entwickeln gemeinsam
mit unseren Kunden wirtschaftliche Werkstofflosungen. Durch die enge
Zusammenarbeit mit europaischen Stahlwerken und Herstellern bieten wir Kompetenz,
Flexibilitat und kurze Entscheidungswege.

Wir sagen unseren Kunden nicht, was alles nicht geht. Wir zeigen ihnen, was mdglich ist.

Bewerbung

Bitte senden Sie lhre Bewerbung unter Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und lhres
frihestmoglichen Eintrittstermins per E-Mail an:

info@econsteel.de



